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Objetivos

e|dentificar los riesgos inherentes al flujo de

pagos en una operacidn internacional. En

mercados de alto riesgo.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Objetivos

eDisenar la mejor propuesta de pago de
acuerdo con los intereses de las partes e
incluirla dentro de Ila estrategia de
internacionalizacion de la empresa.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones
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Objetivos

eEntender los conceptos de cuenta abierta e
instrumentos bancarios e identificar los
riesgos y posibilidades de financiamiento que

cada uno genera.

Z\ CUENTA ABIERTA

\
INSTRUMENTOS
BANCARIOS
Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones ’




Objetivos

e|dentificar los costos que se aplican tanto o
comisiones como de tasas de interés en cac

una de las operaciones y como los puec
manejar.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones
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¢Como entender el proceso exportador?

A Proceso exportador: tdos aquelos

T actividades que los empresarios deben conocer y/o cumplir
| en su proceso de comercio exterior, desde la adecuacion de
la oferta exportable; esto puede involucrar importacion de
bienes de capital, insumos, materias primas para ser
f transformadas y exportadas, hasta la consecucion del pago

- del producto.

w Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Bancoldex Financia Todo El Proceso Exportador

Incluye las actividades del
proceso productivo y

creativo requeridas para Involucra las actividades
I blen.o = ol Eridas desde que salee Involucra las actividades
en el mercado internacional producto de la empresa

requeridas desde el puerto de
origen hasta su destino final,
incluyendo la financiacion y el
recaudo.

hasta el embarque en el
puerto de origen

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones ’



Bancoldex Financia Todo El Proceso Exportador

CAPACIDAD GERENCIAL TRANSPORTE NACIONALIZACION
COMPRA DE CARTERA
CERTIFICACIONES

MAQUINARIA E
INSTALACIONES

EMPAQUE, EMBALAIJE Y ETIQUETADO

PROCESOS

|
ALMACENAMIENTO

COMERCIALIZACION

CADENA DE
PROVEEDORES

A AL INTERIOR DE LA DE LA EMPRESA _ DEL PUERTO AL
) EMPRESA “ HACIA EL PUERTO / MUNDO /
&




Entorno - Actualidad

Hay una necesidad de las empresas en diversificar destinos de
exportacion por una alta concentracion en los mercados naturales.

Pero tenga en cuenta las
condiciones del nuevo mercado...

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Entorno - Actualidad

Baja utilizacion en las operaciones de instrumentos bancarios por
una alta concentracién en la cuenta abierta.

Hay una resistencia natural del
comprador en emitir garantias...

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Entorno - Actualidad

Mayores controles e implementacion de politicas por parte del
sistema financiero acordes con el Sistema de Administracion de
Lavado de Activos y Lucha Contra el Terrorismo (SARLAFT).

La dinamica de los negocios va
delante de las normas...

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b






NEGOCIEMOS...

Estoy interesado en hacer un
primer pedido. Es una operacion @
de USD25.000,00. ¢Qué j
propuesta de pago me ofrece?




Negociemos...

El producto ha tenido buena
aceptacion y estoy interesado en
hacer un segundo pedido pero
ahora por USD100.000,00. vy
requiero 60 dias ¢Qué propuesta




Negociemos...

Quiero comercializar el producto en
tres ciudades mas por lo cual requiero
un pedido de USD500.000,00. vy

requiero 180 dias ¢ QUEé
propuesta de pago me
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¢Que
cambios
observo?
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Que Paso...

¢Qué capacidad tengo para
financiar el tercer pedido
medio ano?

segundo pedido mas grande y ®
ya hay una necesidad de plazo
por parte del comprador

N

™

Primer pedido pequefno
con posibilidades de
Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones negOCiar EI Pago




iCuide su cartera!
¢ ., El dinero no cae de
S odaRc a0 los arboles...
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¢Con Quien Debo Negociar?

Gerente General Jefe de Compras.

a7 Gerente Financiea

Q - 2% ¢Quién toma la decision

v de comprar? y ¢Quien
Gerente Cobercial. - toma la decisién de

pagar?

VRN
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Complemente Su Investigacion De Mercados

¢ Existe control de cambios en el pais de su comprador?
*¢Como esta conformada la banca en el pais de su
comprador?

*iSe requieren permisos para obtener divisas?

*i Existen impuestos para la salida de divisas.o el
endeudamiento externo en el pais del comprador?

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Complemente Su Investigacion De Mercados

*/Cuanto cuesta el endeudamiento en dolares en el pais
de su comprador?

*Cudl es el costo de las garantias en el pais del
comprador?

*iCual es la costumbre bancaria en el uso de
instrumentos de pagos en el pais de su comprador?

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Alemania Aaa AAA AAA
Australia Aaa AAA AAA
Canada Aaa AAA AAA
;Porque es importante EE.UU Aaa AA+ AAA
Holanda Aaa AA+ AAA
conocer el costo de z Singapur Aaa AAA AAA
d o Bt ‘O Uk Aal AAA AA+
enqgeuvaamienio en n Hong Kong Aal AAA AA+
yh % Francia Aal AA AA
USD en el pais de su S ArabiaSaudita  Aa3 AA- AA
d ” Z China Aa3 AA- A+
compraqdor: = Chile Aa3 AA- A+
LéJ Coreadel Sur Aa3 A+ AA-
O Japon Al AA- A+
o) Israel Al A+ A
< Mexico A3 BBB+ BBB+
" o Peru A3 BBB+ BBB+
O Italia Baa2 BBB- BBB+
Brasil Baa2 BBB- BBB
Colombia Baa2 BBB BBB
Panama Baa2 BBB BBB
Espaia Baa2 BBB BBB+
Uruguay Baa2 BBB- BBB-
Turquia Baa3 BB+ BBB-
Rusia Bal BB+ BBB-
n Costa Rica Bal BB BB+
< Portugal Bal BB BB+
> Guatemala Bal BB BB
= Paraguay Bal BB BB
< El Salvador Ba3 B+ BB-
5‘ Bolivia Ba3 BB BB-
O Rep. Dom B1 B+ B+
L Ecuador B3 B+ B
ol Honduras B3 B -
m Jamaica Caa3 B- B-
Nicaragua B3
Venezuela Caa3 CCC CCC

Argentina Ca SD SD




Dependiendo el mercado
se escoge la garantia...




Destino Vs Instrumentos De Pago

Estados Unidos
Cartas de credito
Garantias standby

Europa
Cartas de crédito
® ® Garantias standby
México ©
Cartas de credito
® (] Asia

® Cartas de crédito
Africa Garantias standby

Centro América y Comunidad Andina S
Avales de letras de cambio Cartas de credito
Cartas de crédito Garantias standby
Compromisos irrevocables de reembolsos (C.1.R)
Cobranzas
Garantias standby

Informacion sujeta a variacion de acuerdo con las politicas de los bancos



Riesgos Inherentes Al Flujo De Pagos

S

C No pago.

* Fraude.

e Origen licito de los recursos.
e Mecanismos de

triangulacion.
* Disputa comercial. .
\_ Riesgo
Comercial
Moneda
7 de Pago

* Riesgo en tasa de cambi.
e Infracciones cambiarias.
e Monedas no negociables.

\_

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones

e Situacion politica del nuevo
mercado.

* Paises sancionados.
Oracticas Bancarias.

Cambios
W,
de ,,
Mercados |
S
Riesgo economico
Riesgo cambiario
® Riesgo de convertibilidad.
* Riesgo de transferibilidad.
WV,




L Moneda de Pago

———

Tenga en cuenta que hay
monedas que no son

0.7770 )
s negociables )
LMY internacionalmente &

g ;

1.5610

; 91120
L‘m 82250 7.7470

MZwoo 7.2340
@ i 172329 162.291
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Triangulaciones Comerciales
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¢Como mitigo los riesgos?

[

LComo Mitigar el

I

Riesgo Comercial?

LComo Mitigar el
Riesgo de Mercado?

ll Estrategias de Mitigacion del Riesgo |

I

¢Como Mitigar el
Riesgo Politico?

iComo mitigar el
riesgo de tasa de
camhio?

Conozca a
su contaparte

Conozca su
competencia

Péliza de seguro
de crédito

Establezcan condiciones
de la negociacion

Conozca costumbres
de pago de su cliente

Triangulacion

Respecto al rnesgo
de tasa de cambio

ldentifigue instrumentos
y précticas de los bancos

Convenio ALADI

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones




¢Como mitigo los riesgos?

Conozca a su contraparte

Actividad economica

Posicion en el mercado

Referencias comerciales y bancarias

Obtener la mayor informacion posible

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones




Establezca condiciones de
negociacion

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



¢Servicios similares Informacion en el
en su pais? pais del cliente

Conozca su
competencia

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones




Riesgos Inherentes Al Flujo De Pagos

é¢Por Qué No He Cobrado? -
Experiencias

 Comenzar la fabricaciéon del pedido sin tener claro y
confirmado el mismo, y sin conocer la forma de pago.

 Exceso de confianza, no pedir informes de nuestros
potenciales clientes y no atrevernos a pedir garantias.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Riesgos Inherentes Al Flujo De Pagos

é¢Por Qué No He Cobrado? -
Experiencias

* Falta de conciencia de la importancia de los documentos
comerciales en las operaciones internacionales.

 “Alatercera va la vencida”. Pedimos garantias en las
primeras operaciones pero a partir de la tercera bajamos la

guardia.

* Porgue anulan los pedidos en cualquier momento.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Riesgos Inherentes Al Flujo De Pagos

¢POR QUE NO NOS
PAGAN? — Experiencias

 Por la mala fe del cliente unida a la nula relacion con el

(4« exportador.

* Porque el cliente ha suspendido pagos — insolvencia.

* Porque los clientes estan inconformes con la calidad del
bien y las fechas de entrega.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b
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El beneficio de
una cartera
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Pélizas De Seguro A La Exportacion

¢Queée son?

El Seguro de Crédito a la Exportacion es un mecanismo de cobertura
que protege a los exportadores contra los Riesgos Ordinarios y
Extraordinarios del Comercio Internacional *permitiendo a los
mismos resarcirse de los danos ocasionados por determinados
acontecimientos que pudieren impedir el cobro o recuperacion de
los créditos acordados a sus compradores en el exterior.

¢ Quienes la ofrecen?

Compaiiias aseguradoras, especializadas en el seguro de crédito,
interno y a la exportacion.



Pélizas De Seguro A La Exportacion

Objetivos del seguro de crédito:

* Proteger al asegurado por no percibir el pago de sus ventas
a crédito.

* Mejorar el control de la cartera.

* Prevenir que la insolvencia de los clientes no afecte el
normal desarrollo de la empresa.

e Gestionar la recuperacion de impagados.

Riesgos cublertos

Liquidacion forzosa.
* Insuficiencia de bienes en un embargo.

 De comun acuerdo en el aseqgurado y la cia. Por un crédito
incobrable.

 Mora prolongada’(6 meses).
e Desaparicion u ocultamiento del deudor.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Pélizas De Seguro A La Exportacion

Riesgos No Cubiertos

e Ventas a organismos Publicos.

Las ventas a organismos filiales o Accionistas del
Aseqgurado.

e Créditos cuya legitimidad sea discutida por el deudor.

* Los créditos derivados de operaciones ajenas a la
actividad asegurada.

e Comerciantes sin establecimiento fijo o sin estar
registrados ante camara de Comercio.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Pélizas De Seguro A La Exportacion

Beneficios

* Acceso a conceptos de expertos en riesgos crediticios.
* Cubre el riesgo de no pago de sus clientes.

* Le permite mejorar su flujo de efectivo al acortar sus plazos de
recuperacion.

 Aumenta la competitividad de su empresa al ofrecer condiciones de pago
mds atractivas a sus clientes y/o prospectos.

* Estudio de mercados de interés del asegurado y andlisis de sus clientes
actuales y potenciales.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Pélizas De Seguro A La Exportacion

Beneficios

* Base de datos con la informacion mas actualizada de 200 millones de
empresas a nivel mundial.

* Con esta herramienta podra obtener listados de clientes potenciales para
realizar sus propias acciones de marketing y ventas.

* Conocimiento, experiencia y sistemas de gestion y vigilancia de su cartera
de clientes para ayudarle en la gestion de sus riesgos.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Pélizas De Seguro A La Exportacion

Ventajas De La Poliza

Ganar estabilidad financiera frente a la insolvencia de sus
clientes.

e Incrementar las ventas con el minimo de riesgo.

e Fomentar la apertura de nuevos mercados (nacionales y
extranjeros).

e Disponer de una opinion de crédito profesional y objetiva.

e VENTA DE LA CARTERA A BANCOLDEX A TRAVES DEL
PRODUCTO LIQUIDEX

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Formas de Pago

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones




i Forma de Pago |

INSTRUMENTOS
BANCARIOS

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones ’



¢Qué Formas De Pago Existen?

Cuando en la negociacidn internacional el riesgo es asumido
por el comprador o el vendedor.

e £l riesgo lo asume el comprador cuando anticipa una
parte o la totalidad de los recursos sin tener la certeza
del recibo de la mercancia.

e £l riesgo lo asume el vendedor cuando despacha Ia
mercancia sin haber recibido parte o la totalidad del

pago.

e No se utiliza a los bancos como garantes de las
operaciones para honrar los pagos.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones ’



Instrumentos De Pago Que Se Utilizan En Cuenta Abierta

CHEQUES

TARJETAS DE
CREDITO

CUENTA
ABIERTA

LETRAS DE
CAMBIO

COBRANZAS

FACTURA
ACEPTADA

PAGARES

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b




—— P PP E PP E D

gy e
-s;:s&q en escCrita contra una

R institucion financiera que se gira

sobre un deposito de fondos
para el pago de cierta suma de
dinero a un beneficiario.
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Cheque

¢Como se hace efectivo una
cheque internacional?

-/ Al cobro

(m "' Negociado

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Letra De Cambio

LETRA DE CAMBIO

Iaim
LR L L)

Orden escrita en la cual el

orzuseres o1zasss 0177 ———D | ador da instrucciones a
otra persona para pagar una
cierta cantidad de dinero en
determinada fecha "a una
tercera persona, a su orden o al
portador.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Transferencia Bancaria

Es una operacion por la que una persona

(ordenante) da instrucciones a su entidad

bancaria para que con cargo a Su
cuenta envie una determinada cantidad de
dinero a la cuenta de otra persona

(beneficiario) en la misma o en otra
entidad.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Estas operaciones se realizan generalmente a través de SWIFT (De las siglas en
Inglés Society For World Wide Interbank and Financial Telecommunication).




Hablemos de bancos...

. el
- Ao

¢ '4‘:'3:?:\

"""::'.\'( i‘

LR 21

..\\’ .\

- =

anco debe ser un C||Idd0 en

mi operacion de comercio
exterior...




Esquema De Bancos




Convenio Aladi (Pagos)

¢Qué es el Convenio de pagos y créditos reciprocos de la ALADI?

Es un convenio suscrito por 12 Bancos Centrales
(no por los gobiernos), en virtud del cual se cursan
y compensan entre ellos, durante periodos de 4
meses, pagos derivados del comercio de bienes
entre los paises miembros

/ \
K4
\ALA |

\._//
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¢Qué BC Estan Suscritos?

e los doce BC participantes son:

Argentina, Bolivia, Brasil, Colombia, Chile, Ecuador,
Meéxico, Paraguay, Peru, Uruguay, Venezuela y Republica

Dominicana.
La canalizacion de pagos a través del convenio
es voluntaria (algunos paises la han exigido en
situaciones de control cambiario).
A D\
| ALAD’I )
\\\\ ////

S —
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Componentes Y Garantias Del Convenio.

3 garantias del
convenio ALADI

Convertibilidad

*La garantia de reembolso transfiere el riesgo pais al
BC del pais del exportador, el cual garantiza asi el pago
de sus operaciones. ’

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Las operaciones
comerciales se

pueden respaldar =3 5
con los siguientes 4 Cartas de credito o Créeditos

instrumentos 0] documentarios.

Letras con aval bancario.

Pagarés avalados derivados de

operaciones comerciales.



Operaciones Realizables Por El Convenio.

En Colombia no esta permitido:

e QOperaciones de triangulacion comercial.

e QOperaciones de descuento, en un tercer pais miembro del
convenio.

e Pago de servicios originados en Colombia.

> N
/// - \
‘ ALAD?I )
\ /

\ 4

— ™
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Operaciones Con Respaldo Bancario

Son aquellas en las que Ia
responsabilidad de pago o de
gestion recae sobre un banco,
siempre y cuando se cumplan
las condiciones establecidas
en el instrumento de pago
escogido.

/" CARTAS DE
CREDITO

RESPALDO
BANCARIO

COMPROMISOS
IRREVOCABLES DE
REEMBOLSO

GARANTIAS
STANDBY

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones .



Escoger El Instrumento De Pago Mas Adecuado Depende De...

P gl riesgo gue quiere asumir el vendedor y el comprador.

p Eldestino de la exportacion.

> Los COStOS asociados al instrumento de
pago.

El nivel de cOnocimiento y la confianza entre
el comprador y vendedor.

y | Las practicas bancarias en el pais del
comprador.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones b



Proceso Previo A La Negociacion

£ x

- ~a-¢Por qué pide anticipos?

INSTRUMENTOS
BANCARIOS -
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Esquema - Negocio

FRONTERA
PAIS DEL
COLOMBIA IMPORTADOR
) =4 ‘Iff/
\ ) i/(
b | W
EXPORﬁDOR \ \ I RTADOR
BANCOLDEX 1 I ' l
BCO. DEL EXPORTADOR BCO. DEL IMPORTADOR
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Carta de Crédito

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones
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01 Carta de Crédito

El Crédito Documentario o Carta de crédito es un

instrumento de pago, emitido por un Banco, el
cual a solicitud y de conformidad con las instrucciones
de un cliente comprador, se obliga a pagar (a la vista o

- a plazo) a un vendedor una suma convenida, contra la

entrega de documentos que demuestren el
embarque de mercancias.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



La carta de créedito -L/C

4Como se clasifican las cartas de crédito?

¢0ue ventajas tiene la carta de crédito?

Carta de Aspectos a tener en cuenta en una L/C transferible
crédito de ,
€| comerciooL/C Ejemplo ciclo de vida de la Carta de Crédito

élué documentos intervienen en una Carta de Crédito?




La carta de créedito - L/C

-4 Lo ideal es que se I
B esuscriba un contrato fﬁi )
=
e Acuerdan condiciones de pago ﬁ - -
* Negocian costos de la L/C J : T,. L| I I I’ * El banco emisor emite la L/C a favor
* Establecen el tipo de L/C = = (——— del exportador a través del banco
» El exportador le envia la mercancia ’*’ff L 4 - Banco corresponsal
al importador . * El banco emisor debe tener relacion
Exportador Emisor

\x con el banco corresponsal

LN
pLLITN

e
Corresponsal

a Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones
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La carta de créedito - L/C

El banco corresponsal
avisa o confirma la L/C al

vendedor
P
#i El banco emisor emite la
L/C a favor del exportador La L/C se paga una vez /::\\
|I I |' a través del banco se  presenten los j]_ml
corresponsal documentos requeridos F %
Banco Banco
Emisor \ Corresponsal

e El importador tiene que
tener cupo de crédito con el
banco emisor

* El importador solicita al
banco emisor la apertura de
laL/C

il
I

—

Carta de Bienes y

Crédito servicios
T %)

- ‘s f
Ziv b

Comprador Vendedor

W

a Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Bancoldex
puede ser su
banco
corresponsal...

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones
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Bancoldex avisa y confirma la L/C

Paga o negocia las aceptaciones o pagos
diferidos

Se requiere hacer el proceso de
vinculacion del exportador beneficiario.

Prestamos la ASeSOrid sobre el manejo de la
L/C

Carta de :
Crédito




REVOCABLES

Tipos de Cartas de
Crédito, segun la
IRREVOCABLES facilidad de
cancelarse o
modificarse




AVISASE Tipos de Cartas de

Crédito, segun el
compromiso del
banco
corresponsal

CONFIRMADAS




El beneficiario recibira su pago después que

presente la documentacion requerida y
dentro de los plazos convenidos.

A LA VISTA

Se presenta como consecuencia de una venta a
plazo o crédito que otorga el vendedor al

DE ACEPTACION comprador, se recomienda que el plazo

no sea inferior a 30 dias y no mayor a
180 dias

Las aceptaciones bancarias no pueden tener un

DE PAGO DIFERIDO P J ﬁé:;ﬁ;ﬁ, gg(%sfés&i &é%&nézia
- al ias se debergasusaribifeyna carta de
| difo

por la disponibilidad

de pago

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones
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Proceso del manejo
de una L/C en cinco
pPasos...

Contrato '

Solicitud
de la Carta Emision
‘?E Crédito de la Carta
de la Carta
T Utilizacion
. de Credito de la carta
" de crédito
o
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;Bajo que

normas se | .
regUan Iqs L/C? ’:\(“(:‘:l;::x"(:nlwm

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones
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Documentos con los
cuales se paga una L/C

1 Factura comercial

Registro sanitario - fitosanitarios 7 2 Documento transporte - DEX

Documentos
con los cuales
se paga una

Cartas de responsabilidad 6 ol 3 Poliza de seguro

Certificado de Origen 5 4 Lista de empaque.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones
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La L/C se puede
canalizar a
traves de ALADI

Tenga en
c cuenta la

—d comision actual
| de ALADI 5,32%

T a—

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones

Carta de
Crédito

-
ALADY

El banco emisor emite
la L/C y la registra ante
su Banco Central

= 1

Banco
Emisor

\

El banco corresponsal
registra ante su Banco
Central la L/C

Banco
Corresponsal

No hay flujo de dinero el pago

se  hace

través

de

mecanismos de compensacion
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0 2 Letra Avalada

Mecanismo que permite garantizar los pagos
frente a los riesgos comerciales y politicos que se
puedan generar en el momento de la negociacion.
También permite poder hacer ventas seguras a

plazo y ofrecer un costo financiero atractivo el cual
podra ser asumido por el exportador, comprador o en
algunos casos compartirlo.
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Mecamsmos para asegurar el pago de sus exportacuones
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Letra de cambio avalada

Entre importador y
exportador definen...

Monto de la operacion
Plazo

Quien asume la tasa de interés ‘\7 8] ,
Exportador Importador . ~/
Cantidad de embarques

* En que momento se embarca

Donde se origina la letra

,..mu..m Ml J a.lelm..
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BANCOLDEX |

¢Como es el proceso?

* El banco del comprador consigna el aval en la
letra y la envia por correo certificado

* El banco del comprador remite un mensaje
SWIFT al banco corresponsal

* Bancoldex recibe la letra y le informa al
exportador

e Tenga en cuenta que hay un
proceso de declaracion del titulo
valor ante la DIAN

W R FI J. .n.leh L

rar el pago de sus exportaciones
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El exportador
Colombiano gira la

letra

Exportador

el pago gesysex ortaci
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El importador acepta la ganco EHCITIENE:
Avalista la letra al Banco
letra
Corresponsal

\ 4

La letra puede ser elaborada y suscrita por el importador junto con la
firma de aceptacion, para ser avalada por el banco del comprador. Esta
figura permite que el tiempo de la instrumentacion se reduzca.

Slempre y cuando el banco avalista asi lo acepte.
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Importador
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Importador

LETRA DE CAMBIO

GIZMGETRS  MEnGE D

Banco
Avalista

Bancoldex recibe la letra e El banco avalista envia
informa al exportador para la letra a Bancoldex
que el exportador entregue

documentos y proceder al

pago
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Latra Unica de Cambio
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Responda

» ¢Quién es el exportador?
¢Quien es el importador?

HITEL . MARGANLITAE Va .
e R e TC RN _ éCuanto vale el negocio?
O e Ciudad dsl comprador ‘i
o — “Nenmbee rargs ¢Cuanto es el plazo de la operacion?
Ferms del geadar ausreads v elks
ACEFTAIA S peaten ¢Quién esta financiando?
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Wﬁ\. » ¢Cuando se emitio la letra?
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cLas letras se
puede canalizar a
través de ALADI?

Si pero tenga en cuenta la comision de BR

5,327 FLAT

:ll.k.!l.l.m umfl J mlﬂumhm

jms@agseigrar el pago de sus exportacnones , g e e ——
Jor e pens WakTge B #..Aﬁm ¥ L b S \.-\.!R:s. R s O et v ’N‘EE"M




La letra avalada

del importador valida los documentos
soportes y el endoso de la letra,

verifica que este dentro del lista de
e n p a S O S clientes. Y desembolsa.

Bancdldex con la letra fisica,
informa al exportador colombiano y

05)

\ El banco aprueba con base en el cupo de se la entregara para su endoso y
\ crédito del importador y envia un negociacion.
\ mensaje SWIFT confirmando el aval y

$qlicita la LETRA con monto y plazo envia por correo certificado la letra
pactado. Esta solicitud va contra el fisica. ; @
cuﬁg de crédito del comprador con
su bdgco.
.\ @ @
Importador y Exportador pactan '\
la forma de pago. Se definen \“\ @
plazos y distribucion de los
intereses

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones ’



Cobranza
Documentaria

-
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Cobranza

- o TE
cene -~




LA ' 4 L L 0 e
AR ARARARRRARARRL] 2R
SRR IIMT see
2000000 REMY 2

o

LIBRADO
(COMPRADOR -~ IMPORTADOR)

BANCOD
COBRADOR

...............

(VENDEDOR ~ EXPORTADOR)




Girador/ comprador

e —
Banco
corresponsal

Lo mentos
o comerciales son e
al banco corresponsal

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



D/Garan’n’a Stand by



;. Como es el esquema?

NEGOCIACION

— - = EMITE LA GARANTIA

"

Bco.

. Bco. Emisor s
| = Corresponsal

i

ni




Aspectos a tener en
cuenta...

Importador Exportador

‘._ ) 4 ) e = 4 ' o
/ j : Tl — 4 Banco
1 | b Corresponsal

Entre el exportador y el importador definen el monto y la vigencia de la garantia acorde a

‘ I[] periodlf[dad de embarques y el monto del negocio.

Ajustar el texto de la garantia a la operacion que se esta realizando cubriendo el interés de
las partes.

La SBLC no se negocia. Se negocian titulos valores al amparo de la SBLC

| |



Cual deberia ser el monto y el
ideal de la garantia?

é Nece’sito una'SBLC de
USD45.000,00?

Con una Standby de USD20.000,00 es suficiente. El
cupo es rotativo. En la medida que va pagando va
liberando cupo.

Pueden garantizar varios embarques.
Le permitq ofrecer finanriacién.

Importador

Embarque 01 de Junio
Vencimiento 30 de Junio

30 dias
USD10.000

finig

Banco
Corresponsal

Exportador

Embarque 01 de Agosto
Vencimiento 31 de Agosto

Embarque 01 de Julio
Vencimiento 31 de Junio >
30 dias
30 dias USD20.000

USD15.000




Aspectos a tener en
cuenta...

Exportador

' Banco Banco
Emisor Corresponsal

Entre el banco emisor y el banco corresponsal debe existir una relacion de corresponsalia
‘ Se debe reLlizar el proceso de vinculacion al exportador

La SBLC le permite al exportador generar un esquema de financiacion a su comprador

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Las standby las
puedo utilizar para
op?rqcﬁnes de... G



Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones

Garantiza el pago sobre las
operaciones comerciales de
compra y venta de bienes y
servicios entre un importador

y un exportador. Al amparo
de esta garantia se
pueden comprar titulos
valores.



Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones

Garantias requeridas generalmente
en una licitacion internacional por
organismos publicos y privados con
el proposito de cubrir el saber hacer
O conftratar:

Provision o diseno de bienes o servicios

Construccion y/o operacion de obras de
infraestructura



Garantia

Bid bond

‘ Advanced
payment
bond

Performanc
e bond

Técnica

Debida
ejecucion

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones

Riesgo asegurado

Celebracion del contrato y
mantenimiento de las condiciones
de la oferta

Aplicacion del anticipo a la
dotacion y ejecucion inicial del
proyecto

Cumplimiento del contrato y
obligaciones contraidas a favor de
terceros en virtud del contrato

Calidad y buen
funcionamiento de los bienes
objeto del contrato

Fallas o desperfectos que
surjan durante el tiempo de
responsabilidad establecido

Monto exigido

1% a 5%
En promedio es
2%

Igual al del
anticipo. En
promedio entre
5% y 15%

10% a 20%

Conforme a la
naturaleza y
cuantia del
contrato

En promedio 10%

Vigencia

Desde la presentacion
de la oferta hasta la
suscripcion del
contrato

Por el termino de la
amortizacion del
anticipo

Por el término de
ejecucion mas un plazo
adicional

A partir de la entrega
de los bienes y por e/
tiempo establecido en
el contrato

Por el término
establecido en e/
contrato



Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones

Le permite garantizar a una entidad
financiera realizar operaciones
activas de crédito en USD o en

moneda local a un beneficiario en
SU pais o0 en un tercer pais.



Se ha preguntado
¢Porque su comprador

,:-p\\ no emite garantias?
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Aspectos por los cuales no se
emiten garantias...

Es muy costosa.

No se entienden.

1.
2 Enredan el negocio.
3.

- No aplica para mi negocio.
Mi banco no emite garantias.

No se tiene cupo con los bancos.

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones ’



Hablemos
de los y
costos... -~

»

-~



Los costos estas
representados en dOS

conceptos tasas
de interés y
comisiones

Negocie con su contraparte los costos...

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones ’



Hay tres maneras de
redistribuir los costos

Los costos en Colombia los asume el exportador, lo
0] que este fuera de Colombia lo asume el importador

Los costos en el pais de comprador los asume el
importador, lo que este fuera o asume el
exportador

Todo o asume el importador o todo lo asume el
exportador



USD100.000,00

TRM. 2,360,58
Vamos a costear una L/C Libor 0,414

«Comisién de avViSO mas IVA USD290 Plazo 180 dias

Comision de confirmacion por los primero 90 dias mas IVA USD580
-Comision de aceptacion UsD100
«Comision de reembolso ALADI usb4so
-Comision de documentos con discrepancias UsD50
«Comision de estudio de documentos USD50
*Mensajes USD25

8 *Portes USD40

Descuento

*Tasa de descuento Libor + 1,75%
«Monto del descuento USD1,082

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones
01 Carta de Crédito




USD100.000,00

TRM. 2,360,58
Vamos a costear una Letra Avalada Libor 0,414

Plazo 180 dias

Descuento

*Tasa de descuento Libor + 1,75%
«Monto del descuento USD1,082




¢Me Convienen Estos Esquemas?

Costo de oportunidad

Tasa de interés de un prestamo local
Descuento por pronto pago al comprad
Reduccion en el riesgo cambiario
Tasa de financiacion al comprador
Descuento por pronto pago a proveedo




=== " Alternativas de
> Financiacion



La financiacion es un factor diferenciador

01 Buen producto

Buen servicio

()ptima calidad

04 Precio competitivo

05 CPomdcin >

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



¢El proveedor puede
ofrecer financiacion?

yuedo aumentar el plazo?
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Determine cual es el mejor
plazo que puede ofrecer...

90 Dias +

. \‘\: "",,«'@x\\\
| 90 Dias ‘ ’l'

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



La financiacion es un factor diferenciador...

Tasa descuento

Libor + 1.74%5.V.
180 dias

0 dias

USD10.000,00

F

UsD3.867,00
UsD 103,05

Libor = 0.33% Anual 5.V,

1.74%+0.33%=2.07% Anual
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¢Porque no compar

\
-




Exportador

‘——’
Gy ) |

&/
de bn

Vendedor

Importador

Libor + 1.74 % S.V.

90 dias adicionales
Crédito comprador.

180 dias




¢EL COMPRADOR PUEDE

ASUMIR TODO EL

COSTO?




74 % S\.

180 dias

‘J 90 dias adicionales :
3 -~ Crédito comprador. \

x -
L

Pago a la vista
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No olvide los regisiros
cambiarios con los entes
de contirol...




Recomendaciones

Las propuestas de pago se deben estructurar de acuerdo a cada mercado, a los riesgos y
costos que se quieran asumir.

En la negociacion internacional es conveniente dejar un tiempo para hablar del pago: éComo?
éCuando? ¢{Quién? Lo va a realizar.

La operacion internacional es altamente sensible a los tiempos de respuesta, acompafiamiento

y asesoramiento de las empresas.

El éxito del pago consiste en que debe llegar completo y a tiempo .

Negocie muy claramente los costos financieros. Hasta los mas pequefios.

Otorgue las coordenadas de los bancos de manera clara
Hable siempre primero con los bancos

Lleve varias propuestas de pago a la mesa de negociacion

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones ’



Conclusiones

La costumbre de pagar estan muy acentuada en cuenta abierta

La financiacidn se vuelve un factor diferenciador en la negociacion.

Un buen manejo de la cartera garantiza la viabilidad del negocio.

Haga el costeo de la operacidn incluyendo los costos financieros

Involucre el analisis de los riesgos inherentes al pago a su estudio de mercado

Hay diferentes alternativas. La carta de crédito no es la Unica

Analice estos mecanismos con diferentes dreas de la empresa. Los intereses
son distintos

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones



Contactos

Departamento Negocios Internacionales:

Alejandro Contreras -
Iza Fernanda Romero -
Alfonso Carreiio -
Eduardo Orjuela -
Rubén Dario Gantiva -

n n m Tel (57-1)486300 Ext. 2450, 2452, 2453, 2454, 2451

Linea Multicontacto Bancdldex :
www.bancoldex.com Bogota 7420281 — Nacional 018000 180 710

Mecanismos para asegurar el pago de sus exportaciones


mailto:alejandro.contreras@bancoldex.com
mailto:iza.romero@bancoldex.com
mailto:alfonso.carreno@bancoldex.com
mailto:eduardo.orjuela@bancoldex.com
mailto:ruben.gantiva@bancoldex.com

BANCOLDEX

PROMUEVE EL DESARROLLO EMPRESARIAL

iGRACIAS!



